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元大銀行率先進駐高雄資產管理專區 
深耕高資產客戶 實踐留才引資政策藍圖 

 

 元大銀行積極響應主管機關推動台灣成為「亞洲資產管理中心」的政策目

標，率先於 114 年 7 月 1 日進駐高雄資產管理專區並啟動試辦業務，成為首批

進駐且開業的銀行之一，從南台灣佈局提供全方位高資產客戶服務方案，致力

於打造以高雄為樞紐的國際級財富管理平台。 

 

高雄亞洲資產管理中心專區係金管會推動金融與經濟發展之重要政策里程

碑，元大銀行有幸參與首波試辦，獲准開辦 16 項高資產試辦業務，涵蓋彈性

授信方案（如特定金錢信託受益權自行質借、保單保費融資、Lombard 

Lending）、家族辦公室服務、私募股權及未具證境外基金、跨境金融服務等，

針對資產淨值逾新台幣一億元之高資產客戶，提供一站式、量身訂製的整合服

務。 

 

策略三大主軸：專業佈局、人才扎根、引資回台 

元大銀行指出，本次進駐專區，將聚焦三大策略主軸：一、專業服務就地深

化。專區據點規劃先行於高雄分行為臨時據點，待新分行設立後將移至高雄亞

洲新灣區，由總行私人銀行部與在地分行攜手營運，提供涵蓋授信、財富傳承、

信託與保險整合的全方位解決方案。二、金融人才向南移動。配合政府「留才

引資」政策，元大銀行積極整合全行資源，派駐具國際金融經驗與專業證照之

財管顧問進駐高雄，實踐高階人才南進、專業服務在地化之政策期待。三、引

動資金落地與回流。藉由彈性授信與資產配置產品，吸引企業主、家族資金與

海外資產返台，活絡資本市場運用，協助政府落實資金回流與高資產財富本地

化治理。  

 

與政策共振，成為高雄資產管理新動能 



 

元大銀行已與台灣頂尖會計師及律師事務所簽約合作，針對資產規模超過新

台幣五億元的超高淨值客戶及家族，協助設立單一家族辦公室，實踐家族治理

及公司治理，並達到財富永續傳承的目標。此外，對於考慮成本效益的龐大台

灣中小企業家族，將以銀行的整合性金融產品及服務為平台，提供虛擬家族辦

公室服務。 

 

元大銀行在南台灣有堅實的客群基礎，高雄具備港都與國際連結、土地成本

優勢及政策推動力，加上金管會訂定「二年有感、四年有變、六年有成」政策

節奏，將是台灣資產管理市場轉型的重要支點。元大銀行也將持續結合金控集

團資源，並擴大與投信投顧跨業合作，引進私募股權及未具證境外基金，打造

高雄專區成為「人才、資金、制度」三位一體的新金融聚落。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

圖說：元大銀行張財育董事長(左二)及翁素卿總經理(右二)率隊參加資產管理

專區聯合揭牌典禮。 


